网店代理业务介绍
一、资格审查
1、网商拥有网店（易趣，淘宝，拍拍，有啊均可）、销售网站（主营箱包或者服饰、饰品），热衷于网商销售业务；
 2、网商对电子商务业务有一定的实战经验，其经营的网商销售平台有特色，在网上消费者心中有认知度；
3、对箱包行业有一定的了解，对此类产品的消费群有一定的洞察力，对相关产品知识有一定的基础；
4、每天有8个小时以上的上网时间，开展电子商务业务；

二、麦包包授权网销系列产品订货价格
麦包包的所有代销商都以批发价进货，零售价格不得低于麦包价。

三、网店代销均以代发货为主，每次发货的物流费用均由乙方承担。

四、对代销商的要求
1、对代销商店铺卖家信誉等级要求至低在1钻以上（要求有2个月正常销售记录），并保证店铺商品标价不得低于麦包价，保证不违反公司规章制度；
2、保证一个月内平均销售额在1000元以上；月销售不足1000元，将取消代销权限；
3、保证代销商所代销的每款商品店铺标价必须不低于麦包价（如要申请淘宝部分促销活动必须以书面形式申请，经审核通过后，将给予淘宝促销价格销售）；
4、除了对优质客户做最大支持，也对潜力客户进行极力开发，部分客户店铺级别不到钻（销售记录一定满足条件），但是绝对用心做的，那么我们将考虑例外支持此客户，具体按客户经理对客户的用心程度进行评估。
五、关于代销商的等级考核制度
1、一个季度根据月销售额考核一次，等级根据以下规则进行调整，月评价销售额低于1000元的，公司将有权取消代销资格；
2、月平均销售额在1000元以上2000元以下为金牌批发商，享受麦包价的9折供货价；
3、月平均销售额在2000元以上3000元以下为钻石批发商，享受麦包价的85折供货价；
4、月平均销售额在3000元以上为超钻批发商，享受麦包价的8折供货价。

六、关于代销商的价格及商品销售管理
1、为了便于销售，麦包包实行产品多元化代理，每个代销商可代理自己热衷的1组品牌包包进行销售。
2、所有代销商必须按照不低于麦包价的价格进行销售；
3、公司每天都人在淘宝和拍拍上巡查，如果发现有代销商价格违规，将在网站公开警告一次（其他网络代销可以相互监督和投诉）；
4、一个月内警告高于2次不改者，将上报淘宝，封其店铺并取消其代销资格，不接受再次代理申请。
